
 

第２６号 

『スエルテ ニュース』 

『不動産関連ニュース』 

◆『レジデンシャル・セールスプランナー』とは？ 
１． お客様の立場で見て、考え、行動します。 

不動産の購入は、一生のうちに度々経験するものではありませんので、お客様

の立場に立った業務を心がけ、幅広い情報を正確に分かりやすく提供してまい

ります。 
２． 常に学び、研鑽し、向上していきます。 

不動産実務者の為の資格であり、資格取得後も引き続き「学習する」ことを 
前提としております。 

３． お客様へ高品質のサービスを提供します。 
不動産流通業務における「高品質のサービス」とは、不動産実務者の豊富で 
正確な専門知識、そして、それらを分かりやすく伝えることです。 
また、常に学び、研鑽し、知識の習得、コミュニケーション能力、プレゼンテ

ーション能力の向上に努め、お客様にとって「有益なパートナー」であり続け

ます。 

 この度、当社総括部長の佐藤浩次が、日本レジデンシャル・

セールスプランナーの資格を取得致しました。 
不動産を購入する際の皆様の疑問等について、分かりやすく 
お答え致しますので、お気軽にご相談下さい。 

※日政連ニュースより 


